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a Asociacion de

Empresarios Inmebi-

liarios de Ourense
nace en palabras de su pre-
sidente Benito Iglesias
como "un proyecto de uni-
dad y profesional, que ofrez-
ca confianza al mercado y a
los clientes y que sirva para
unificar los criterios del sec-
tor". AIDO surge también
“con un caracter reivindica-
tivo y social, reclamando los
derechos que nos corres-
ponden, demandando el
correcto funcionamiento de
las instituciones pUblicas para
que tomen medidas practicas
y sélidas”.

Los empresarios inmobi-
liarios “nos hemos agrupado
por varios motivos; ademds
de para ahorrar costes, auna-
mos confianza. También dis-

LAASOCIACION
PROMUEVE

LA COMPETITIVIDAD,
PROFESIONALIDAD

Y UNIFICACION

DE CRITERIOS
Lo

ponemos de servicio juridico
propio, y en SIMA podrén
estar las empresas asociadas
que asf lo deseen, con coste
cero”.

El ritmo de asociados “ es
elevado, y estamos en una

media de tres o cuatro-

empresas por semana, una
cifra que aumentard con
nuestra presencia en los
medios, algo que nos agrada,
ya que promovemos la com-
petitividad”.

Por otra parte ‘vamos a
intentar regularizar la activi-
dad inmobiliaria en la provin-
cia, unificando horarios y
ofreciendo una transparencia
absoluta, con las mismas tari-
fas en todas las inmobiliarias,
implantande modelos gené-
ricos en venta y alquiler. En
definitiva, ofreciendo a nues-
tros clientes y al sector trans-
parencia, credibilidad y pro-
fesionalizacion”.

Situacién del sector

En cuanto a la situacién
inmobiliaria actual "es evi-
dente que no es la mejor
posible. Hay precariedad, ya

que los baneos no dan finah-
ciacion. Clientes y mercado
hay, pero los bancos no
aceptan las operaciones. La
razén del alto precio de las
viviendas es debida al alza del
precio del suelo, lo que ha
encarecido su adquisicién y
repercute en el precio final
que paga el cliente. Sin
embargo, Ourense es la pro-
vincia menos afectada por
esta subida. La situacién de

estos meses estd castigando

a la vivienda usada, mientras
que la demanda de alquiler
es cada vez més fuerte”.

Transmitir confianza a los
clientes y ser transparentes
en los servicios que ofrecen
las inmobiliarias son algunos
de los objetivos de ADEI-
DO, que cuenta con un pre-
ciso cédigo deontolégico.

Benito Iglesias Padron, pre-
sidente de la Asociaciéon de
Empresarios Inmobiliarios
de Ourense, que defiende la

‘profesionalizacién, la unidad

del sector y la unificacién de
criterios.
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