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TIENE UN DEPARTAMENTO JURIDICO, CON PROFESIONALES CUALIFICADOS, PARA ASESORAR AL CLIENTE

Aestion Inmobiliaria Corbaes: transparencia en los servicios
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Xestion Inmobiliaria Corbaes, fundada en 2005, centra su actividad en la venta
y alquiler tanto de viviendas como bajos, fincas y solares. En la actualidad,
cuenta con unas amplias oficinas en la calle Jestis Soria, niimero 74-bajo.

a empresa Xestion Inmobiliania
Corbaes basa su negocio en

tres principios: seriedad, com-
promiso vy transparencia. Abrd sus
puertas en 2005 con una clara inten-
cion: ayuckar a los ourensanos en |a
bisqueda de una vivienda segin sus
gustos ¥ necesidades, con un amplio
detalle de las caracteristicas esenciales
de los inmuebles que poseen en su
cartera, “Nuestra oferta se centra en
la comprawventa y alquiler, tanto de
viviendas como bajos, fincas v solares,
ademas de los seguros vy la adminis-
tracion de fincas”, especifican los
socios, Antonio Estévez Gil v Jes(s Cor-
tes Rodriguez. Para ello, disponen de
un departamento juridico, con profe-
sionales cualificados que le asesorarin
legalmente en todo tipo de cuestiones
que puedan surgir en las operaciones;
v que estin cualificados para tramitar
seguros de todo tipo, llevar a cabo
declaraciones de la renta vy contratos
legales,
Como valor anadido, ofrecen facilida-
des de financiacion y “asesoramos al
cliente en las dudas que pueda ener”,
con ¢l fin de brindarle el mejor ser-
vicio. En la actualidad, cuenta con una
oficina en la calle Jesds Soria, nimero
T4-bajo, donde estin en constante pro-
greso en cuanto al factor téenico como
humano porque la satisfaccion de los
compradores es su razon de ser. Aqui,
encontraci una varada oferta con pre-
cios ajustacios que varian segin la xona
v superficie: “el coste por metro cua-
depende mucho de la zona,
L oscilando desde los 1.800
euros en las afueras, hasta
los 6.000 euros en el cen-
tro e la dudad de Ouren-
se”, En este sentido, los
responsables de la empre-
sa aclaran que “estamos
en una buena época para
comprar, aungue a la gen-
te le cuesia asimilarlo
pero parece que poco a
poco se va dando cuenta
A nuestro entender el sec-
tor estd empezando a des-
pegar porque el mercado
toch fondo v por lo anta
esti empezando a levan-
tarse. A esto hay que
sumar la bajada del Euri-
bor”,

Interior de las oficinas de Xestidn Inmobiliarta Corbaes, en la calle Jestis Soria, T4-bajo,

kin Ourense bajé el precio de
la vivienda de segunda mano

0§ ourensanos, a pesar de la crisis
econgmtica que estd atravesando el

pais, se decantan mds por la compra que
por el alquiler: “el arrendamiento en la
ciudad, al fgual que en otras zonas de
Espania, siempre funciont y sigue funcio-
nando, aungue la mentalidad de los galle-
gos y de los espanoles en general e la
de tener una casa propia. Creemos que
el cliente que tene un trabajo estable se
incling, sin fugar a dudas, por la compra’,
aniaden los socios.

Por lo que se refiere al precio de los inmue-

bles, “la nueva, en general, no bafi, mds
bien def de subir. Desde bace un par
de anos los precios se sostienen, por eso
la psicosis de la genie es de que disminuy;
sin embargo, esto no quiere decir que baya
casos puntuales. En cambio, la de sepunda
mano descendio aungue tampoco dema-
siado”

Por otra parte, en Ourense, a diferencia
de ofras ciudades gallegas, no se ba nota-
do tanto la bafada de ventas y “el com-
Prador empreza a reaccionar tras el paron
stfriclo por la construccidn el anio pasado”.

Antonio y Jestls,
soclos fundadores

ritontio Estévez Gil v Jesus Cortés

Rodriguer, con una amplia expe-
riencia en el sector inmobiliario v ase-
gurador, decidieron aunar conogi-
mitenlos ¥ experiencias en esia emprresa,
pare la cual renen muchos proyecios
ett mente. Uno de ellos es la posibilidead
de extender su oferta a Portugal, aun-
que de momento todos sus egfierzos
estin  vinculados a la Comunidad
galega
Su afdn de superaciin y ambicion les
ba levado a consegiur un bueco en
este compelitive mercado que no pasa
Por sy mefor momento, airigue con-
sideran que es imiportaniie la unicn del
sector en la cdudad Y, como socios de
la Asociacion de Inmobiliarias de
Ourense (Adeido), consideran que es
importanie pertenecer a la entidad,
“pues es una garantia mds para ¢l com-
frrador” Son conscientes de la situacion
v por elfo trabajan diariamente para
meforar los servicios v ayvudar a la gen-
te en una decision fan crucial como

es la comprre de un piso.
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